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EFFEKTIV UND PROFESSIONELL ARBEITEN

myBusiness: Beziehungen abbilden

Excel ist toll. Word auch. Damit kann man viel erreichen. Aber irgendwann sté8t man an Grenzen. Wenn
man wissen will, wie viele Rechnungen denn nun eine Person schon bezahlt hat, oder welche
Geschaftsbriefe an den einen Kunden schon rausgeschickt wurden, dann kann man im Dateisystem die
Dateien zahlen und vorher 6ffnen um nachzuschauen, ob es die richtige ist, wenn man sie findet, weil
man sie woanders abgespeichert hat, oder man hat mit drei Klicks in myBusiness beide Fragen
beantwortet. Denn das ist die groBe Starke eines CRM-Systems: Beziehungen abbilden. Schnell sehen,
wer was in welcher Menge und welchen Zeitrdumen gemacht oder nicht gemacht, gezahlt oder nicht
gezahlt, bestellt oder nicht bestellt hat. Alles das ist ein groBer Vorteil flr die Arbeit mit myBusiness als
Vertriebspartern von Reico.

myBusiness: Beziehungen pflegen

Effektivitdt und Geschwindigkeit kann man nicht mit Bekanntheit gleichsetzen. Naurlich ist Excel und
Word bekannter, aber deshalb ist man mit seiner Arbeit nicht schneller. Die Rechnungen in Word, die
Statistik in Excel, den Termin in Outlook oder einer anderen Kalendersoftware. Aber was ist fur den
Termin wichtig und was wurde ausgemacht? Was ist davor noch zu tun? Und um welche Uhrzeit ist der
Kunde am besten zu erreichen? Also bediene ich entweder drei App’s und habe das andere im Kopf
oder ich 6ffne myBusiness und habe mit einer Wiedervorlage alles sofort im Blick und wieder vor Augen.
Denn das ist dir groBe Starke eines auf die Arbeit mit Reico abgestimmten Systems: Beziehungen
pflegen. Auf einen Blick die Person vor Augen haben und alles wichtige dazu auch noch: lhre letzte
Bestellung, den Sympathiefaktor, die beste Anrufzeit und die richtige Telefonnummer. Alles das ist ein
unschéatzbarer Vorteil durch die Arbeit mit myBusiness als Vertriebsparter von Reico.

myBusiness: Beziehungen ausbauen

Notizen kann man sich Uberall machen; auf einem Post-It auf dem Bildschirm, in Word, in Outlook und
ein paar auf dem Smartphone, aber woher weiB ich dann, wo ich nachschauen soll, ob Kunde ,,.Schmid*
seinen Jahrestag oder Geburtstag hat; und ob ich ihm gratuliert habe? Ich kann tberall nachsehen und
dann frustriert aufgeben, weil die Notiz unvollsténdig ist oder nicht auffindbar, oder ich 6ffne
myBusiness und habe mit einem Klick die Jubilden dieses Monats aus Ausdruck vor Augen. Denn das
ist dir groBe Stérke einer App, die speziell den Bedirfnissen der Akquise und Kommunikaton fir die
Arbeit mit Reico-Kunden programmiert wurde: Beziehungen ausbauen. Ob es darum geht, einen
Kontakt zum Geschéftspartner zu konvertieren oder jemanden zum Geburtstag zu gratulieren, flr seinen
Hund den Denkzettel fir die Futterumstellung zu schicken oder eine Massenmail an alle Kunden, die
noch keine Willkommenskarte erhalten haben, sich aber fiir Pferde interessieren - mit myBusiness ist
das das alles in ein paar Minuten gemacht. Wirklich! Ein nicht aufholbarer Vorteil wegen der Arbeit mit
myBusiness als Vertriebsparter von Reico.

myBusiness: Speziell fiir die Arbeit als Reico-Vertriebsparter

myBusiness wurde von Wolfram Schmied (Schmied Consulting), einem engagierten Reico-
Vertriebsparter in Zusammenarbeit mit Wilhelm Diegel (EDV-Dienstleistungen - iAlltag) mit der
Ninoxplattorm entwickelt, aufgebaut und ausgebaut. Wolfram Schmied arbeitet jeden Tag damit und ist
vom Fach. Die Art und Weise, speziell auf die Kommunikation fur die Arbeit mit Reico-Kunden
abgestimmt. Ob Akquise, Vertrieb, Nachfrage, Auswertung, Interaktion, Werbung, Messen,
Veranstaltungen; der ReicoMangager bietet genau die Felder und Md&glichkeiten, die konkret fir die
Arbeit mit und an Reico-Kunden relevant sind. Die Funktionen und Features werden stetig
weiterentwickelt, dank den Rickmeldungen und dem Feedback von vielen schon partizipierenden
Partnern aus dem Team Wolfram Schmied. Der groBe Vorteil an der Plattform Ninox liegt in der
Flexibilitdt und den kurzen Umsetzungszeitrdumen, die eine Weiterenwicklung braucht.

Probieren Sie es aus. Steigen Sie ein schon fir 10 € pro Monat™* und entdecken Sie die Mdglichkeiten.
Sie kdnnen jederzeit wieder aussteigen. Ihre Daten bekommen Sie in diesem Falle ... als Excel-Datei.
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FEATURELISTE DER EINZELNEN EDITIONEN

BASIS PLUS PREMIUM
Dashboard: Alles tiberblicken und steuern.
Dashboard - Haushaltsbuch
Dashboard - Statistik Messe
Dashboard - Messekalender
Dashboard - Projekte
Dashboard - Rechnungen

Dashboard - Umsatzstatistik

Dashboard - Veranstaltungen

Dashboard - Analyse

Dashboard - Erfolge, Ziele, Ehrungen

Dashboard - Tagesbewertung

Umsatzstatistik

Einstellungen

Kontakte: Beziehungen pflegen

Kontakte - Kommunikation

Kontakte - Haustiere

Kontakte - Bestelllibersicht

Kontakte - Einarbeitung Geschéftspartner

Kontaktekarte

Bestellungen Reico

Geschaftsbrief

Wiedervorlage

In Wiedervorlagen per WhatsApp kommunizieren

I <H<H<HH<HH<H<HA<NY

In Kontakten Haustiere mit der Vitalfood-App synchronisieren

Kontakte - Geschenke

Kontakte - Ehrungen

Kontakte - Messe

Produkte

Rechnungen

Kontakte - Weitere Module

(< <BL <H <M <H <A B SH <P <H<HHHSH<H<HA<HY

Rechnungen per WhatsApp verschicken

Kontakte - Statistik

Statistiken

<JH < <B <R <AE <M <A < <BE T <HR <A <A <H <H <A <B < B <A <M S <A <B <A< <A U <H<H <P <H <N
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BASIS PLUS PREMIUM

Veranstaltungen

Veranstaltungen - Teilnehmer

Messen: Kunden gewinnen

Messen - Messetage

Messen - Messeteilnehmer

Messen - Organisation

Messen - Massenrechnungen

Mailingvorlagen per WhatsApp versenden

Mailempféanger

Dokumente

Messestandorte

Haushaltsbuch
Bestellungen
Mailing Vorlagen
Mailing (Serienmails oder Serienbriefe)
Etikettendruck
ToDo

Geschenkeliste

Investitionsplan

Projekte: Planen und durchfiihren

Projektgruppen

Versicherungen

Ideen

(N < <H <A <HI <M AN <A <A <H <H <A <M < <N < <H<I<H A

Fragebogen

Erfolge

Ziele

Ehrungen Firstline und Downline

(<A < <B < <A <M A <A <BE< B <A <H < <A <R < <B <A <A <A SH<H<H<HY

23 46 60

39,90 € 4990€ 59,90€

Gesamt-Paketpreis pro Monat inklusive Ninox-Lizenz im
Wert von 20,00 € p. Monat (240,00 € p. a.). Exklusive
Onboarding und Vermittlungsgebuhr.*
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WEITERE MODALITATEN

Die Editionen

myBusiness BASIS: Den Einstieg wagen

Ideal um in das Geschéft einzusteigen und die ersten Schritte zu gehen. Kontakte anlegen, pflegen und
sich auf das Wesentliche konzentrieren: Die Gewinnung von Kunden und die ersten Umsatze zu
generieren. Alles, was daflr nétig ist, ist in diesem Paket enthalten. Die Arbeit an einem Kunden, seine
Kontaktdaten, die Kommunikation mit ihm Uber Geschéaftsbriefe, Serienbriefe und die Notizen, die man
sich in den Wiedervorlagen machen kann. Man kann sogar die Einarbeitung von Geschéaftspartnern
protokollieren.

myBusiness PLUS: Das Geschaft erweitern

Ideal um aus den Kinderschuhen herauszuwachsen und das Businnes richtig anzukurbeln. Planen Sie
Messen und werten Sie diese aus, organisieren Sie lhre Projekte und Projektgruppen, halten Sie fest,
welche lhrer Geschéftspartner eine Ehrung verdienen oder flihren Sie eine Geschenkeliste. Ein
Investitionsplan flr die Zukunft kann dort auch angelegt werden. AuBerdem ist in diesem Paket das
Anlegen von Produkten mdéglich inklusive einer Bestandsfiihrung und Staffelpreisen, sowie das Erstellen
und Versenden von Rechnungen, sowie das Monitoring des wachsenden Umsatzes.

myBusiness PREMIUM: Das Geschaft und Geschéftspartner fiihren

Ideal um ohne Einschrédnkungen zu wachsen. Die Stérke dieser Edition liegt in der Analyse und der
Statistik aller Prozesse. Finden Sie heraus, welcher Kunde wann zum letzten Mal eine Bestellung
aufgegeben hat, werten Sie aus, welche Teilnehmer auf welcher Veranstaltung waren oder nicht waren,
halten Sie die Umsatzstatistik eines Firstliners oder Geschéftspartners fest und verfolgen Sie die
Entwicklung in vielen aussagekraftigen Diagrammen auf dem Dashboard. Planen Sie eine Veranstaltung
oder Messe inklusive einer routineméaBigen Erstellung von Rechnungen fir alle Teilnehmer mit einem
Knopfdruck.

Onboarding
Fir die Einrichtung sollten 1 bis 1,5 Stunden Zeit eingeplant werden. Via Zoom werden Ninox als
Software und myBusiness als App eingerichtet. Inhalte der Einrichtung sind u. a.

Registrierung bei Ninox und eventuell MAKE,

Einladung ins Team von myBusiness,

Aboplan fur Ninox und myBusiness,

Eingeben der Grunddaten fir die Arbeit mit myBusiness,

Import der Kontakte,

Anlegen aller Vorlagen (Interaktionen, Wiedervorlagen, Stati, ...),
Einrichtung der Mailfunktion Uber myBusiness u. a.,

Verknupfung zur VitalFoodApp fir die Synchronisation der Haustiere,
Erstellung der benétigten Szenarien bei MAKE.

Als Vertriebspartner bekommen Sie im Vorfeld eine E-Mail mit allen Infos fur die Einrichtung.

Kostenpunkt: 80 € einmalig

Das Abo: Optionen

Das Abo kann monatlich, pro Quartal, halbjéhrlich oder jahrlich entrichtet werden. Es gibt keinen
Nachlass. Das Abo wird Uber ein SEPA-Lastschriftmandat eingezogen. Die Rechnung kann jeweils am
Anfang, in der Mitte oder am Ende eines Monats beglichen werden.
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Schulungen

Kick-Off-Tag: Fiir Anfanger

250 € pro Person. Mindestteilnehmerzahl: 5 Personen

Beschreibung: Computer einrichten, Ninox Einrichten, Grundlagen ReicoManger (Termine, Kontakte,
Dashboard, Wiedervorlagen, Geschéftsbriefe, Bestellungen, Rechnungen, Produkte, Daten zum
Haustier, ...)

2 Kick-Off-Tage: Fiir Anfanger

450 € pro Person. Mindestteilnehmerzahl: 5 Personen.

Beschreibung: Computer einrichten, Ninox Einrichten, Grundlagen myBusiness (Termine, Kontakte,
Dashboard, Wiedervorlagen, Geschéftsbriefe, Bestellungen, Rechnungen, Produkte, Daten zum
Haustier, ...)

Schulung: Fiir Fortgeschrittene

300 € pro Peron. Mindestteilnehmerzahl: 5 Personen

Themen kénnen individuell vorbereitet werden. Méglich sind: Veranstaltungen, Messen, Statistiken,
Auswertungen, Serienmail, Textbausteine, Projekte, Dokumente, ...)

Ninox als Plattform

Ein paar Infos zu Ninox. Es ist eine Art Access, nur besser. Sie werden (auch) Kunde bei Ninox, nicht bei
iAlltag. Fur die Nutzung von Ninox fallt eine Jahres-Lizenz-Gebuhr an.

. Professional-Lizenz: 20 € pro Monat | 500.000 Datensétze pro Datenbank; Speicherplatz pro
Lizenz 2 GB; API-Calls pro Monat 30.000**

. Es gibt eine kostenlose App flir iPhone, iPad, Android, Mac

. Zahlung mdglich per Kreditkarte, PayPal, Lastschrift

. Verfligbar als Mac-App, im Browser auf allen Betriebssystemen, Smartphone und Tablet (i0OS
oder Android)

Mehr Infos unter: https://ninox.com/de/preise
Ninox ist DSGVO-Konform: https://ninox.com/de/dsgvo

WICHTIG: Die Registriung bei Ninox lauft Giber einen speziell von iAlltag bereitgestellten Link. Bitte nicht
vorher registrieren. Als Partner von Ninox bekomme ich einerseits fir die Vermittiung eine kleine
Provision und andererseits wei3 Ninox dann, durch welchen Partner Sie als Kunde betreut werden. Das
ist fir alle drei Seiten wichtig.

MAKE als Verbindungstool

MAKE ist eine Art Kupplung. Es verbindet. Make verbindet Apps miteinander, die sonst nichts
miteinander zu tun haben. Ninox mit Dropbox. Dropbox mit Google, Ninox mit Mailfunktion oder
anderem. Einige Funktionen, wie z. B. das Ubertragen von Kontaktdaten in ein Google-Adressbuch,
sind nur méglich mit einer Kupplung. Ninox kann nicht alles von Haus aus, daher gibt es MAKE, mit
dessen Hilfe man Funktionen bereitstellen kann, die sonst nicht méglich wéaren. Bis zwei Szenarien ist
MAKE kostenlos. In aller Regel reicht das auch. Sie registrieren sich bei MAKE. Ihren Benutzernamen
und Passwort stellen Sie iAlltag dann bereit, damit im Hintergrund die benétigten Szenarien fir Ihre
Arbeit mit myBusiness erstellt werden kénnen.

Mehr Infos unter: https://make.com

WICHTIG: Die Registriung bei MAKE lauft Gber einen speziell von iAlltag bereitgestellten Link. Bitte nicht
vorher registrieren. Als Partner von MAKE bekomme ich fur die Vermittlung eine kleine Provision.
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Synchronisation mit der Vitalfood-App

Diejenigen Vertriebspartner, die die Vitalfood-App nutzen, kénnen die Daten der Haustiere von der
Vitalfood-App hin zu myBusiness synchronisieren. Wenn die Daten beim Kunden in der Vitalfood-App
aufgenommen wurden oder dort gedndert wurden, kann man mit einem Knopfdruck diese Daten in
myBusiness beim jeweiligen Kunden synchron halten. Um die Verbindung zwischen der Vitalfood-App
und myBusiness herzustellen, muss in den Einstellungen-Integrationen nur die E-Mailadresse
eingegeben werden, mit der man bei der VitalFoodApp registriert ist. Synchronisiert werden die Daten
der Haustiere eines Kontaktes nur dann, wenn die Daten in der VitalFoodApp aktueller sind als die
Daten in myBusiness. Die Synchronisation funktionert derzeit nur in eine Richtung. Eine Synchronisation
von myBusiness hin zur VitalFoodApp ist derzeit (hoch) nicht méglich.

myBusiness kostenlos ausprobieren

Nachdem man sich das Demovideo von Herrn W. Schmied angeschaut hat und Lust hat, das selbst mal
unverbindlich auszuprobieren, kann man zu Demozwecken in myBusiness eingealden werden. Dort
kann man, ohne vorher eine Lizenz bei Ninox fix buchen zu missen, einen Monat lang das System und
die Arbeit damit ausgiebig testen. Alle Module der Edition Premium stehen fiir Demozwecke frei zur
Verfigung. Damit kann man alles einmal ausprobieren bevor man sich entscheidet, ein Abo
abzuschlieBen. Wenn man ein Abo abschlieBt, bleiben die in der Demoversion schon vorhandenen
Daten erhalten.

WICHTIG: Die Registriung bei Ninox lauft tiber einen speziell von iAlltag bereitgestellten Link. Bitte nicht
vorher registrieren.

myBusiness Family Edition

Manche sind als ganze Familie im Reico-Geschaft mit einbezogen. Flir diese gibt es ein spezielles
Angebot. Wenn Familienmitglieder zusétzlich ein eigenes Dashboard, eigene Kontaktdaten flir
Geschaftsbriefe, Rechnungen und ein eigenes Logo hinterlegen wollen, dann kann man die myBusiness
Family Edition nutzen. Die erste Person zahlt den vollen Preis fiir das myBusiness Abo. Jede weitere
Person, die aus derselben Familie quasi ein eigenes ReicoGeschaft flihrt zahlt die Halfte.

WICHTIG: Es wird dafiir auch eine eigenes Ninox-Lizenz gebraucht. Jeder Nutzer wird mit seiner E-
Mailadresse in das Team eingeladen und braucht dementsprechend eine eigene Ninox-Lizenz. Fir
diese fallt der Preis in voller Hhe an.

Beispiel 1:
1. Nutzer bucht myBusiness PREMIUM fiir 49,90 € p. M. Ein weitere Familienglied kann fir 24,90 € p.
M. ebenfalls myBusiness PREMIUM buchen.

Beispiel 2:
1. Nutzer bucht myBusiness PLUS fir 39,90 p. M. Ein weiteres Familienglied kann den
myBusiness BASIS flr 19,90 € p. M. oder myBusiness PLUS fir 19,90 € p. M. buchen.

In der Family Edition kann jeweils die gleiche Edition oder eine niedere Version gebucht werden, wie die
des Hauptnutzers, jedoch keine hdhere. Es ist auch méglich, die Kundenkontkate der anderen
Familienglieder in seinem Konto zu sehen und zu bearbeiten. Wenn das gewlinscht ist, kann man das
mitteilen, die Funktion wird dann aktiviert. Im Hintergrund wird eingestellt, welche Person aus der
Familie die Kundenkontakte einer anderen Person sehen soll.
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PREISUBERSICHT

Preispunkt

BASIC

PLUS

PREMIUM

myBusiness Nutzungs-Lizenz
(&= iAlltag)

39,90 € p. M.

49,90 p. M.

59,90 p. M.

Ninox-Professional-Lizenz

im Wert von 20,00 € p. M. im
Paketpreis enthalten ****

im Wert von 20,00 € p. M.
im Paketpreis enthalten ****

im Wert von 20,00 € p. M.
im Paketpreis enthalten ****

MAKE (& -» make.com)

0 € bei bis zu 2 Szenarien;
9 € p. M. ab 3 Szenarien

0 € bei bis zu 2 Szenarien;
9 € p. M. ab 3 Szenarien

0 € bei bis zu 2 Szenarien;
9 € p. M. ab 3 Szenarien

Onboarding, Einrichtung, 80 € einmalig 80 € einmalig 80 € einmalig
Datenimport (& = iAlltag)
Vermittlung (_) Schmied C.) 50 € einmalig 100 € einmalig 150 € einmalig

Einzelschulung

80 € pro Stunde

80 € pro Stunde

80 € pro Stunde

Support und Fragen Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen
Updates / Upgrades Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen
Kurzschulung bis zu 15 Minuten  Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen
Update-Videos auf YouTube Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen
Schulungsvideos auf YouTube Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen
App fiir MacOS (nativ) Kostenlos Kostenlos Kostenlos
App fiir iOS / Android Kostenlos Kostenlos Kostenlos
App fiir iPad / Android-Tablet Kostenlos Kostenlos Kostenlos

ARBEITEN MIT MYBUSINESS

76

o Alles zum Kunden

Donald Duck

des Kunden.

Alles zum Kunden an einem Ort. Kunden
sehen, filtern, anlegen und verwalten. Fur
alle Arten von Informationen gibt es
ensprechende Felder, die geflllt werden
kénnen. Der erste Ort der Begegnung,
Kontaktdaten, Geburtstage.
Wiedervorlagen, Geschéftsbriefe,
Statistiken, Kunde seit, Interaktionen, was
auch immer zu einer Person gehért, kann
in myBusiness unkompliziert angelegt,
geéndert, gesucht und gefunden werden.
Vor allem auch die Daten zum Haustier

Verfiigbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM
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Q suche

£ Katender

= = "= Die Bestelliibersicht gibt Ihnen die volle

F Kontrolle Giber den Geschéaftsverlauf mit
einem Kontakt. Sehen Sie sofort, welchen
Jahresumsatz die Person generiert, welche

= ashboard
[T ——
20 Kontakte

Produkte

Rechnungen ~
L4 gE -« @ Eemnen - +Bestellung

Veranstaltungen

e el ol L A LA Zugaben Sie den Bestellungen beigelegt
PR . e s (s e |u |u haben, welche Modalitaten fir die Zahlung,
D | | o< | - C 0__ 0o den Umgang, die Anrufzeit oder den
e = - = Versand an diese Person gelten. Notieren

e o Sie den Bestellrythmus und vergeben Sie
2 s [N einen Sympathiefaktor.

£ serienbriefe -

= Dokumente Produkt Rechnung geschrieben

& Versicherungen Q Vorhandenen Datensatz hinzufugen  + Neuer Datensatz

Verfiigbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

® 1deen

SO ¢ sooe < Serienbrief und E-Mails

Q sune

£ Kalender

Mit Textbausteinen vorgefertigte

| m— Serienbriefe fiir einen ganz bestimmten
e [ Kundenkreis erstellen, ausdrucken und
LR ... verschicken. Oder ganz digital als
L Serienmail versenden. Textbausteine
selbst erstellen und in auch in

- o Geschéftsbriefen nutzen. Empfanger

* sonngen kdnnen granular ausgewahlt werden. So
e findet man immer die Kunden, die einem
oder mehreren Kriterien ensprechen oder
eben nicht entsprechen.

™ Dashboard

€ umsatzstatistik

€9 Messestandorte

& Haushaltsbuch

| Geschenkeliste

& serienbrief Textb..

* Dokumens Kunde © 6000erKarte Kackbeutel Anzah Kol 4 Minzufagen

& Versicherungen

» atze perd s Ea senden
® teen

5 Verfiigbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

P— —+.- - .. Haushaltsbuch fiihren
e ey Die Ausgaben und Einnahmen
- Ubersichtlich und korrekt flihren und

[ o auswerten. Es ist auch mdglich, die
e geschéftlich gefahrenen Kilometer zu

Produkte

T notieren. Eine kleine Monats-Auswertung
e e direkt im Formular oder auf dem

1l Messen 000€ 12000 € 120,00€ 202011

o Dashboard sehr ausfihrlich mit vielen
Sl Diagrammen.

£ Investitionsplan

Monstiche Ausgaben

* Bestellungen

% i Verfiigbar in Edition:
— BASIS, PLUS, PREMIUM

Wiedervorlagen

| Diegel | : Diegel | Messe Frankfurt | Hausti | Interesse an: Hund | Ansprache:
Sehr geheehrter Herr | Beste Anrufzeit: 10:00 | Sympathiefaktor: Schwierig

Nutzen Sie Wiedervorlagen um die
konkrete Arbeit am Kunden zu

el y el T —— organisieren und nichts zu vergessen.

Notieren Sie alles, was beim Kontakt

EE S ICH E—— wichtig ist. Auf einen Blick alles sehen, was

©a Ore:  @ris fir das Gesprach mit dem Kunden von

Status H
R E Omtres pys— Belang sein kann.

foto Bemerkungen

Verfiigbar in Edition:
%4 BASIS, PLUS, PREMIUM

#1 £30,00€
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N e T Daten zum Haustier
o» I Die Tiere der Kunden im Blick behalten mit
allen wichtigen Informationen. Impfdatum,
. Empfohlenes Futter, Denkzettel fir die
0 e » Futterumstellung, Name des Tieres und
+ NeuerDotesaz dessen Geburtsdatum und sogar ein Bild,
wenn Sie wollen. Das Modul hilft Ihnen
- Letzte Entwurmony " Letate Imptung Medikamente Alerglen /Krankhelten opt|ma| daS Herrchen des Tieres
pe——— - - fachgerecht und kompetent zu beraten.
. YRR preee Verflgbar in Edition:
o O - — e e . BASIS, PLUS, PREMIUM
Smookey S Reico Reico premium keine o
. .. .... Kontaktekarte
e |
A Nutzen Sie die Kontaktekarte um auf einer

Seite alle relevanten Daten eines Kunden
einzutragen. Es kann sofort ein Termin
festgemacht werden, bis zu drei Haustiere
und deren Daten festhalten werden. Mit
einem Klick werden alle erfassten Daten in
die richtigen Tabellen geschrieben, die
Haustiere angelegt und ein eventuell
festgemachten Termin eingetragen.

Angaben 2 Hausteren Verfiigbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM
N e . T . B

Geschaftspartner einarbeiten

Bitte sorgfaltig ausfiillen, Dankeschén ]

Utensilien

Arbeiten Sie neue Geschéftspartnerein und
halten Sie alles fest, was die Einarbeitung
angeht. Welche Untensilien wurden schon
dem neuen Geschaftspartner Uberreicht?
Welche Schritte in die Selbststandigkeit
sind schon gegangen worden? In welchen
Bereichen wurde er bzw. sie eingearbeitet?
Welche Schulungen wurden schon
besucht?

Einarbeitung

Geschatisparterordner Marketingplan erklaren Produthandbuch

Verfiigbar in Edition:
Ere e e ===y BASIS, PLUS, PREMIUM
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Mehr Bilder

Mailing Vorlagen

Nutzen Sie Vorlagen fur Mails und
Messenger-Nachrichten. Erstellen Sie eine
personliche und eine formelle Variante
einer Vorlage und nutzen Sie diese in
Geschaftsbriefen, Wiedervorlagen, im
Kontaktestamm oder in Serienmails. Mit
Platzhalter kbnnen Kunden namentlich
angesprochen werden.

Verfiigbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

Messen planen

Planen Sie eine Messe mit allem was
dazugehort. Aus dem Messedatum werden
die einzelnen Messetage erstellt. Jeder
Messetag kann komplett fir sich geplant
werden. Die Messen erscheinen im
Messekalender. Die Planung kann mit
einem Klick an jeden Teilnehmer der
Messe verschickt werden. Die Kosten
werden automatisch auf die Teilnehmer
umgelegt.

Verfiigbar in Edition:
PLUS, PREMIUM

Produkte verwalten

Verwalten Sie Produkte. Bestandsgefiihrte
Produkte werden auf Wunsch beim
Versand einer Rechnung vom
Lagerbestand abgezogen. Auch bis zu finf
Staffelpreise sind mdéglich. Legen Sie einen
Mehrwertsteuersatz fest, den Einkaufspreis
und den Verkaufspreis. Eine kleine
Lagerverwaltung ist auch dabei. Mit
wenigen Klicks nachvollziehen, wer wann
dieses Produkt zu welchem Preis gekauft
hat und welcher Umsatz insgesamt damit
erzielt wurde.

Verfiigbar in Edition:
PLUS, PREMIUM
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Umsatze auswerten

Vor allem als Teamleiter hilft Ihnen
myBusiness Umsétze und Statistiken im
Blick zu behalten. Werten Sie lhre eigenen
Umsétze oder die Ihrer Geschéftsparter,
Crossliner oder Firstliner aus.
Jahresvergleiche, provisionsfahige Punkte,
die Anzahl der Geschéftspartner, alle
Informationen sind Ubersichtlich und in
aussageféhigen Diagrammen aufbereitet.
Einfach einen Mitarbeiter und das Jahr
auswéhlen, das ausgewertet werden soll,
schon sind alle Diagramme fertig.

Verfiigbar in Edition:
PREMIUM

Monitoring der Rechnungen

Uberblicken Sie alle Rechnungen auf dem
Dashboard. Welche sind erstellt und noch
nicht verschickt? Welche sind verschickt
und noch nicht bezahlt? Zwei Diagramme
werten die Summen flr den laufenden
Monat aus und zeigen an, an welchen
Tagen wieviel an Einnahmen zu erwarten
sind.

Verfiigbar in Edition:
PLUS, PREMIUM

Veranstaltungen durchfiihren

Planen Sie eine Veranstaltung. Vom
Thema, Uber den Ort, bis hin zur
automatischen Erstellung der Rechnungen
auf Knopfdruck fir alle Teilnehmer.
Schreiben Sie ein Protokoll und versenden
Sie dieses, und wenn Sie mdchten, auch
gleich die Prasentation mit dazu. Eine
Ubersicht zeigt an, wer schon angemeldet,
zugesagt und bezahlt hat, oder eben nicht.

Verfiigbar in Edition:
PREMIUM
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Erfolge, Ziele, Ehrungen

Tracken Sie ihre eignen Erfolge um sich
weiter zu motivieren. Setzen Sie sich
konkrete Ziele und Uberprifen Sie, ob
diese erreicht wurden. Halten Sie alle
Ehrungen fest, die sie an andere verliehen
haben, an lhre Geschéftspartner, Firstliner
oder Crossliner. Planen Sie Ihren Erfolg
und genieBen Sie ihn, wenn Sie ihn
erreicht haben.

Verfiigbar in Edition:
PREMIUM

Ihr Geschift analysieren

Finden Sie heraus, wer in welchem
Zeitraum der Vergangenheit das letzte Mal
ein Reico-Produkt bestellt hat. Schnell
herausfinden, bei welchem Kunden welche
Interaktion noch aussteht oder welche
Kunden eine oder mehrere Interaktionen
schon hinter sich haben oder bei wem
nach dem eingestellten Bestellrythmus
wieder eine Bestellung dran wére. Auf
diese Weise in Sekunden die Kunden
herausfiltern, bei denen etwas bestimmtes
ansteht oder geplant ist.

Verfiigbar in Edition:
PREMIUM

Statistiken verfolgen

Schreiben Sie die Statistik ihrer Firstliner,
Ihrer Geschéftspartner und von lhnen
selbst mit. Fur jedes Jahr werden 12
Monate angelegt und darin die Umsétze,
Provisionen und Summen festgehalten.
Auf einen Blick sieht man in zwei
unterschiedlichen Diagrammen die Punkte
und den Verdienst, der sich daraus ergibt.
Fur einen selbst und die Geschéftspartner.

Verfiigbar in Edition:
PREMIUM
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DAS SAGEN ANDERE REICO-VERTRIEBSPARTNER

"Seitdem wir myBusiness nutzen ist unser "Geschéft" viel libersichtlicher
geworden. Wir kénnen, bei guter Datenpflege, mitverfolgen, in wieweit
unsere Kunden bestellen bzw. was sie bestellen. Durch diese bessere
Ubersicht lassen sich bessere Empfehlungen aussprechen und man hat die
Bestellvorgdnge der Kunden schnell und aufbereitet parat. Durch
myBusiness sehe ich meine Provisionspunkte, Umsatzstatistik,
Partnerpunkte und kann mein Wachstum besser verfolgen und
analysieren. myBusiness ist eine groBBe Hilfe und Erleichterung beim
Erstellen und Versenden von Rechnungen. Die Software bedient sich
einfach und schnell. Bei evtl. aufkommenden Fragen und Problemen gibt es
guten und schnellen Support durch Herrn Diegel.

Ohne myBusiness wére es mir 2020 nicht aufgefallen, dass ich 70 Kunden
unbemerkt verloren hétte. Solche Dinge hat man nun besser im Blick."

Jana Meinzer

"Seit ich mit myBusiness arbeite, habe ich eine Kundendatei, die leicht zu
pflegen, komplett und Gbersichtlich ist und auf die ich von dberall aus
zugreifen kann. Ich kann es jedem empfehlen myBusiness so friih wie
mdglich in den Alltag aufzunehmen.*

Katja Mayer

"Durch myBusiness haben sich alle geschéftlichen Prozesse vereinfacht.
Endlich habe ich ein Tool, das es mir ermdglicht, das Reico Geschéft in
Jjedem noch so kleinem Bereich perfekt zu organisieren. Wofr ich friher
acht verschiednen Systeme brauchte, habe ich heute ein perfektes -
myBusiness!"

Felix Kieserling

"Seit ich myBusiness einsetze, kann ich wesentlich effektiver arbeiten. Ob
Terminverwaltung, Wiedervorlage, Umsatzstatistik, Verwaltung von Ideen,
Messen, Veranstaltungen, alles lauft hochgradig effizient. Weitere Module
sind jederzeit anpassbar und programmierbar. Seit Start der
Ursprungsversion haben wir dutzende neue Features dazubekommen und
es werden immer mehr. Arbeitsprozesse kénnen so selbst definiert und
optimal eingerichtet werden. Ohne myBusiness kénnte ich mein Geschéft
nicht mehr verwalten. Obendrein kann ich es auf jedem tragbaren Gerét
oder stationér benutzen, weil es cloud-basiert ist."

Wolfram Schmied
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Ninox - De Onmisbare Tool voor mijn Bedrijf!

"Ik ervaar de kracht van myBusiness - een onmisbare tool voor mijn
overzichtelijk bedrijffsbeheer. Met een intuitieve interface heb ik op pc, tablet
en mobiel alle info binnen handbereik. Klantopvolging wordt een fluitie van
een cent dankzij directe toegang tot klantgegevens. Mijn financiéle
administratie is overzichtelijk. myBusiness is mijn persoonlijke assistent die
me tijdwinst oplevert en mijn bedrijfsvoering efficiént maakt. Ik geef mijn
bedrijf de boost die het verdient!"

Ninox - Das unverzichtbare Werkzeug fiir mein Business!

"Ich erlebe die Kraft von myBusiness - ein unverzichtbares Werkzeug fiir
meine Unternehmensfiihrung. Dank der intuitiven Benutzeroberfldche habe
ich alle Informationen auf dem PC, dem Tablet und dem Mobiltelefon immer
griffbereit. Die Kundenbetreuung wird dank des direkten Zugriffs auf die
Kundendaten einfach. Meine Finanzverwaltung ist tibersichtlich.
myBusiness ist mein persénlicher Assistent, der mir Zeit spart und mein
Geschiift effizienter macht. Ich gebe meinem Unternehmen den
Aufschwung, den es verdient!"

Antoinette Leijssen

——
Kiel @ Stralsund Danzig \’J,\
[} Koszalln (®
Ros Ck

Suwalker
o]

9
Ha.nbl\o

OStettin

N Kolberg 2
Lubeck 9) Swiroﬂjnde OIsglyn Aug%sio

ieffie mit myBusiness. = Bremen J Bydgoszcz Bialys
= Gorzo
. 99) < s Polen

o NDI’\ONICh 9_‘, 4 o Plock
g Amsterdam Qar' sver X [] Pogen o o =

Cambridge £ : 9 Magdeb P arsg: au é
:AND \ Blelgfeld 9 ‘e Zielona Géra

o . oleederIande 9 2 N
London Qierdam Dortmund o S q
2 m °EsserQ Kassel Leipzig Q Re®™  Lublin
OAntwerpe QJS° slorf 9/;,1 Breglau o
Bmsse. 9 9 Deutschland Casstochion s Kiots

mouth P G o Zang

L|He Lumch

vx%ig{n
elkanal
Luxemburg

Rouen
o
y Caen
o
Paris
alo .Q
Versailles
r(\)nes Le Mans
o
Angers

5-d'Olonne o Frankreich Lausanne

antes e 2iion /
o
Poitiers . Schweiz 9\&\—\
& > o

6 32 9 Prag Katowiceo  Krakau AN
‘\) 9 ® 2! s
Pilsen : o D )
°  Tschechien Ostiavalia i Przemyslo

Urnber:

Qi
Regmnsburg

Stuttgan ) 9’

Munchen QJ\QIHZ
522'.2;;%'““
9 Q-
9 2 Q} Osterreich

Llechtensteln

i Zakopane
Briinn
o 8

J Kosice
Slowakei )

Budapest
G)P

Graz

O
Ungarn Orfﬁjea

Uschgorc
Yxxropop

Cluj:



myBusiness: Editionen - Preise - Infos

AUSZUG VERTRIEBSPARTNER, DIE UNS VERTRAUEN

&

v
Udo Schrepel ,\7¢, <\
VITALE TIERE Vertriebspartner - Reico Vital-Systeme A
h d 01662 MeiBlen, Kiuzchenring 6f -

0172 3635336, mail@schrepels.com

A4
& O%%O’ Vitale Haustiere A
petsPerfech '

Health

Mit Natur Fit Leben

' Ernahren statt Fattern

A
FUTTER NATUR oy, S
NICO CATAPANO eIl NATORLICH EINFACH BESSER 1T Chen >
KONTAKT - FRAGEN - ANREGUNGEN - BESTELLUNG
Philosophie und Demo Technik und Onboarding Webseiten
Wolfram Schmied Wilhelm Diegel https://www.ninox.com
Schmied Consulting EDV-Dienstleistungen https://www.ialltag.de
Mobil: +49 (0)173 / 9321230 Mobil: +49 (0)1578 / 27 989 37 https://www.we.love-
Mail: w-schmied@web.de Mail: info@ialltag.de nature.com
FuBnoten

* Preise ohne Mehrwertsteuer.

** API-Calls sind Verbindungen, die aus Ninox herausgehen, dazu gehort z. B. der Versand einer Rechnungs-PDF oder eines Geschaftsbriefes, oder jede E-Mail einer Serie.
***10 € pro Monat in den ersten 12 Monaten. Ab dem 13. Monat 19,90 € pro Monat. Nicht enthalten sind die Lizenskosten fur die Nutzung der Ninox-Plattform (Siehe Absatz
,Ninox als Plattform*)

**** Aus Griinden der Disposition kann auf personliche Absprache der Fall eintreten, dass die Nutzungsgebdhr fir die Ninox-Professional-Lizenz getrennt abgefiihrt werden

muss. Der Betrag wird dann jahrlich abgefiihrt und an Ninox weitergeleitet. Entsprechnd wird der Paketpreis dann um 20,00 € reduziert und nach abgesprochener Modalit&t
berechnet.

Anderungen vorbehalten



